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Jako startupowa agencja programistyczna specjalizujgca sie w niestandardowych
aplikacjach Laravel i React, pracowalismy z wieloma matymi firmami i
przedsiebiorcami, ktérzy chcg zrobi¢ trwate pierwsze wrazenie. Skuteczny elevator
pitch jest doskonatym narzedziem do osiggniecia tego celu - tak przydatnym dla
kazdej firmy, ktéra chce wystartowac i odnies¢ sukces. W tym przewodniku zgtebie
Swiat prezentacji w windzie, omawiajgc kluczowe koncepcje, najlepsze praktyki i
dostarczajgc cennych spostrzezen, ktére pomoga Ci stworzy¢ atrakcyjng
prezentacje, ktéra pozostawi trwate wrazenie, co jest szczegdlnie wazne, jesli
szukasz pierwszych klientéw.

Co to jest elevator pitch?

A elevator pitch to krotkie wprowadzenie, ktére podsumowuje pochodzenie,
umiejetnosci i propozycje wartosci w 30 sekund lub mniej - Ciebie lub Twojego
produktu. Jesli szukasz pracy - taka prezentacja moze by¢ poteznym narzedziem do
wzmochienia CV, a jesli prowadzisz firme - dotyczy to Twojego produktu lub ustugi
(w tym artykule skupie sie na drugim przypadku). Nazywa sie to , elevator pitch”,
poniewaz powinno by¢ tak zwiezte, jak czas potrzebny na jazde winda - stad
pochodzi 30 sekund. Celem elevator pitch jest wzbudzenie zainteresowania,
zbudowanie wiarygodnosci i przekazanie unikalnej wartosci. Dobrze przygotowana
prezentacja w windzie moze otworzy¢ drzwi do mozliwosci nawigzywania kontaktdw,
ofert pracy, potaczen biznesowych i nie tylko.

Co powinien zawierac¢ dobry elevator pitch

Traktuj te liste raczej jako wytyczne niz liste kontrolng - nie wszystko moze by¢
wymagane, a takze mozesz chcie¢ usungdé niektdére elementy, jesli zajetyby zbyt
duzo czasu.

1. Problem: Jasno okresl problem lub potrzebe, na ktérg odpowiada Twoja firma.

2. Rozwigzanie: Wyjasnij, w jaki sposéb Twdj produkt/ustuga rozwigzuje ten
problem w unikalny sposéb.

. Okazja rynkowa: Podkresl wielkos¢ rynku, na ktéry kierujesz swojg oferte.

4. Unikalna propozycja wartosci (UVP): Co sprawia, ze twoje rozwigzanie jest
lepsze od innych?

. Model biznesowy: Krétko opisz, w jaki sposdéb Twoja firma generuje przychody.

Sita zespotu: Wymien kluczowych cztonkdéw zespotu i ich doswiadczenie.

7. Kamienie milowe/osiggniecia: Uwzglednij wszelkie znaczace sukcesy lub
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postepy poczynione do tej pory.

Wiec, jak wspomniatem, tatwo zauwazy¢, ze niektére z tych elementéw sg juz
uwzglednione w Lean Canvas - teraz to tylko kwestia przeksztatcenia go, aby mozna
go byto przedstawi¢ w wybranym kanale (méwionym, pisanym itp.)!

Przedstawienie problemu i dostarczenie rozwiagzania

Wydaje sie naturalne, aby potaczy¢ te dwa punkty razem i przedstawic je w prosty
sposéb. Pomaga to réwniez natychmiast zweryfikowaé, czy rozmawiasz z wtasciwag
osoba. Na przyktad:

- Witam, nazywam sie tukasz i specjalizuje sie w tworzeniu aplikacji
webowych, z ktérymi inne software house’y nie mogg sobie poradzi¢ -
zwtaszcza te zwigzane z [dowolna nazwa marki tutaj].

Jak wiec widac¢ - krétko, szybko, skutecznie. Zdefiniowany problem: niedostarczony
projekt. Zdefiniowane rozwigzanie: mdj software house. Nie ma tu zbyt wiele
wyjatkowosci, bo temat jest ogdiny, ale na poczatek powinno wystarczy¢. | mozesz
spodziewac sie podobnych odpowiedzi, takich jak :

- Mito mi cie poznaé, jestem John z [xxx] branzy

- Dobrze cie poznad, pracowatem w [xxx] branzy

- CzesC [to brzmi szorstko, ale w rzeczywistosci nie jest cieciem
wiadomosci, ale uwazaj tutaj na dalsze potencjalne negatywne reakcje]

Innym przyktadem, jesli jestes wtascicielem SaaS do zarzgdzania rotacjami, moze
by¢:

- Czes$¢, nazywam sie John Doe i jestem wtascicielem oprogramowania
online do zarzadzania rotacja dla armatoréw, ktére zastepuje przestarzate
pliki Excel i drukowane tabele.


https://websailing-new.stagetest.it/pl/case-studies/myrotat/
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tatwo zauwazy¢ tutaj unikalng wartosc (,,online” nie jest powszechne w tej branzy
ze wzgledu na ograniczony dostep do Internetu) i problem (uzywanie przestarzatych
plikéw Excel, ktére - domysinie - oznaczajg duzo recznej pracy). Jak wida¢, brzmi to
naturalnie, nawet jesli kolejnos¢ zostanie odwrécona.

Wprowadzenie szansy rynkowej i unikalnej wartosci

Jesli jeszcze nie przedstawites Unikalnej Wartosci (zgodnie z Business Model Canvas
lub Lean Canvas) lub jesli chcesz jg podkresli¢, to drugie zdanie lub diaglog jest
idealnym momentem na to. Wyobraz sobie, ze sprzedajesz sprawdzanie przesztosci
dla wynajmujacych - bytoby to dos¢ tatwe do podkreslenia:

- Zasadniczo w najblizszej przysztosci mam zamiar skalowa¢ moja ustuge
do kolejnych 10 stanéw USA, poniewaz sprawdzanie przesztosci
uzupetnione o weryfikacje przestepcéw i przestepcéw seksualnych
pozwolito nam by¢ bestsellerem juz w 5 stanach.

Ponownie, zobacz jak naturalnie to brzmi, jednoczes$nie przekazujac potezng
wiadomos¢. Unikalng wartoscig sg tu oczywiscie suplementy, a szansa rynkowa jest
zwigzana z najblizszymi planami (rozszerzenie na kolejne stany), ORAZ juz
potwierdzona przez rynek (bestseller w 5 stanach)!

Model biznesowy uzupetniony silnym zespotem i planem

Wspomnielismy juz o sobie, naszych uzytkownikach, ale brakuje nam zespotu, ktéry
jest réwniez bardzo wazny dla kazdego biznesu - poniewaz to wtasnie zesp6t
prowadzi biznes i czesto definiuje jego sukces. Jesli masz cos, co mozna tu
podkresli¢, to POWINNO by¢ tu podkreslone. Rozwaz cos takiego:

- Obecnie z moim CTO planujemy zwiekszy¢ skale naszego modelu Saas,
abysmy mogli sprzedawac¢ wiecej raportéw firm rolniczych, poniewaz nasz
CMO widzi mozliwosci na rynku inwestoréw.

Mysle, ze w tym momencie jest to tak proste, ze mozna znalez¢ wszystkie 3


https://websailing-new.stagetest.it/pl/case-studies/tenanttracks/
https://websailing-new.stagetest.it/pl/case-studies/tenanttracks/
https://websailing-new.stagetest.it/pl/case-studies/new-food-finance-pl/
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elementy w tym cytacie.

Wizualna reprezentacja Twojego pomystu

Lean Canvas i Business Model Canvas to dwa potezne narzedzia, ktére mogg pomaéc
w wizualizacji pomystu i zidentyfikowaniu potencjalnych obszaréw wymagajgcych
poprawy. Lean Canvas to zwiezta, jednostronicowa reprezentacja modelu
biznesowego, podczas gdy Business Model Canvas zapewnia bardziej szczegétowy
przeglad propozycji wartosci i strumieni przychodéw. Te wizualne pomoce utatwiaja
szybkie przekazywanie ztozonych pomystdéw, wiec sg idealne do prezentacji w
windzie. Jesli nie wiesz jeszcze, jak stworzy¢ taki plan, przeczytaj méj artykut na
temat tworzenia Lean Canvas i Business Model Canvas.

Chociaz takie ptétno nie jest samo w sobie elevator pitch - jest raczej rozszerzeniem
elevator pitch, lub - jeszcze lepiej - bazg dla elevator pitch. Dobrze jest jednak
miec:

» wydrukowac go i przekazac, jesli widzisz, ze twoja prezentacja dziata

* lub by¢ w stanie dostarczy¢ go szybko za pomocg udostepnialnego linku / kodu
QR lub podobnego narzedzia

* lub by¢ w stanie wysta¢ go za pomocg wiadomosci tekstowe;j

Jesli elevator pitch byt wystarczajgco interesujacy, to takie ptétno biznesowe bedzie
naturalnym rozszerzeniem tego, co prébujesz sprzedac. Powinno by¢ dos¢ tatwo
stworzy¢ wiele elevator pitch opartych na takiej kanwie - wiec upewnij sie, ze
sprébujesz jg stworzy¢!

A teraz czas i miejsce na darmowa wersje robocza, ktérej szukates. Zwréc
uwage, ze ten szkic zawiera nie tylko to, co zostato wspomniane powyzej, ale bawi
sie réwniez nieco kolejnoscig wprowadzania. Ponownie, elevator pitch to cos, nad
czym musisz popracowac, zobaczy¢, co ,,czujesz” dobrze dla siebie, dostosowac do
aktualnej sytuacji i tak dalej. Wiec nawet kompletny szkic powinien by¢ zawsze
traktowany jak szkic, a nie jak cos do wyrecytowania. Polecam wersje docx,
poniewaz zawiera ona wiecej wskazdéwek, ktére mozna usung¢ podczas pracy nad
nig.

Pobierz darmowy plik PDF Draft for Perfect Elevator Pitch

Pobierz Free Draft for Perfect Elevator Pitch plik DOCX



https://websailing-new.stagetest.it/pl/blog/lean-canvas-czy-business-model-canvas-uprosc-swoj-biznesplan-w-kilku-krokach/
https://websailing-new.stagetest.it/wp-content/uploads/2025/06/Simple-Draft-for-Perfect-Elevator-Pitch-1.pdf
https://websailing-new.stagetest.it/wp-content/uploads/2025/06/Simple-Draft-for-Perfect-Elevator-Pitch.docx

J\SAILING

Rozszerzanie i ulepszanie Elevator Pitch

Jesli w tym momencie uwazasz, ze masz solidne podstawy, dobrze jest iS¢ naprzdd.
Rozwaz nastepujgce elementy, aby ulepszy¢ swdj elevator pitch lub rozszerzy¢ go
po wykazaniu poczatkowego zainteresowania.

Tryb prezentacji czy tryb wprowadzenia?

Dobrze jest zastanowic sie, do czego bedzie uzywana prezentacja. Czy jest to
pierwszy slajd prezentacji? A moze jest to cos, co chcesz poruszy¢ na spotkaniu
biznesowym? A moze bedzie to cos, co znajdzie sie na drugiej/trzeciej stronie
folderu marketingowego?

Odpowiedz na to pytanie nie powinna wptyng¢ na wartosc, ktéra prébujesz
przedstawi¢, ani na jakos¢ prezentacji, ewentualnie moze wptynagc na elementy
prezentacji - ale przede wszystkim wptynie na wybrane sformutowanie. Nie
zapomnij jednak podkresli¢ odpowiednich elementéw w skuteczny sposob - jesli jest
to prezentacja, to za pomoca gtosu; jesli jest to folder marketingowy, to za pomoca
odpowiedniej czcionki lub graficznego podkreslenia; i tak dalej.

Utrzymaj zainteresowanie ludzi!

Niezaleznie od formy prezentacji, nawet jesli zmiescisz wszystkie 7 (a moze wiecej?)
elementéw w 2-3 zdaniach, Twéj rozmdwca moze by¢ znudzony lub odepchniety,
jesli zabrzmi to troche za bardzo jak reklama. W zaleznosci od formy, powinienes
rozwazy¢ poprawe zaangazowania.

» jesli dyskutujesz, zapytaj o opinie i postuchaj, co sprzedaja lub czym zajmujg
sie zawodowo. Moze to by¢ przypadek, w ktérym bedziecie wzajemnie
zaspokajac swoje potrzeby

« jesli jest to czes¢ broszury, zainteresuj ludzi, podajgc wiecej szczegdotéow
pdzniej. Na przyktad ,,zarobiliSmy 1B USD w ostatnim kwartale - zobacz jak”
lub ,mamy 90% retencji - dowiedz sie, co pomaga nam utrzymac
uzytkownikéw na platformie”.

* jesli jest to rozmowa jeden na jeden, czasami dobrym pomystem jest po prostu
zapytad, czy sg zainteresowani takg ustuga lub byciem czescig takiej ustugi,
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lub zapytac ich o opinie. Mozesz uzyska¢ cenny wktad!
Dane i wskazniki KPIl: Mierzenie sukcesu

Jako agencja rozwoju oprogramowania dla startupéw, pracowalismy z wieloma
matymi firmami i przedsiebiorcami, ktérzy muszg mierzy¢ swoj sukces -
odpowiednio zebrane dane destylowane na liczby i porobwnywane do KPI
(kluczowych wskaznikéw wydajnosci) sg niezbednymi narzedziami dla kazdej firmy,
ktéra chce Sledzi¢ postepy i identyfikowac obszary wymagajgce poprawy.
Monitorujgc kluczowe wskazniki, firmy mogg podejmowad Swiadome decyzje i
optymalizowac swoje dziatania. | oczywiscie przydajg sie podczas prezentacji lub
weryfikacji postepdéw (lub sciezki) w stosunku do modelu canvas. Pokazujac
rozmoéwcy, ze wiesz, jak korzysta¢ ze wskaznikéw KPI, bedziesz méwi¢ tym samym
jezykiem, co on, a dodatkowo zapewnisz go, ze jeste$ profesjonalista.

Wybor nazwy firmy i domeny

Przy rozpoczynaniu nowej dziatalnosci gospodarczej wybér nazwy i domeny jest
kluczowa decyzjg, ktéra bedzie miata wptyw na przysztos¢. Nazwa firmy i domena
sg czesto pierwszym wrazeniem, jakie potencjalni klienci maja o Twojej marce, wiec
wazne jest, aby wybra¢ madrze. Przeprowadzajgc doktadne badania i wybierajac
unikalng i zapadajgcg w pamiec nazwe, mozesz stworzy¢ solidne podstawy dla
swojej firmy. Dobrze dobrana nazwa nadaje ton catej strategii brandingowej.

User Story Mapping: Wizualna reprezentacja wymagan

Mapowanie historii uzytkownika jest niezbedne dla kazdej firmy, ktéra chce
stworzyc¢ atrakcyjng prezentacje. Wizualizujgc swoje wymagania i identyfikujac
potencjalne obszary wymagajgce poprawy, mozesz stworzy¢ prezentacje, ktéra
bedzie rezonowac z docelowymi odbiorcami. Mapowanie historii uzytkownika
pomaga réwniez przedsiebiorcom zidentyfikowa¢ potencjalne punkty bélu i obszary,
w ktérych ich rozwigzanie wnosi wartos¢ dodana. Ten wglad zapewnia, ze
prezentacja odpowiada na rzeczywiste potrzeby.

Mastering Elevator Pitch - najlepsze praktyki

Jesli przeszedtes przez wszystkie powyzsze elementy, teraz nadszedt czas, aby
jeszcze bardziej ulepszy¢ swojg gre. Najbardziej powszechnym sposobem jest
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Sledzenie sukcesu prezentacji. Wybierz wiec odpowiedni KPI, mierz, dostosowuj - po
prostu zastosuj tutaj Evidence Based Management i rozwaz nastepujgce kwestie:

Improvement 1: Znaczenie pewnosci siebie

Pewnos¢ siebie powinna by¢ widoczna w tonie, mowie ciata i stowach podczas
wygtaszania elevator pitch. Cwiczenie do momentu, az poczujesz sie pewnie,
zapewni naturalng prezentacje, ktéra pozostawi pozytywne wrazenie.

Udoskonalenie 2: Potega opowiadania historii

Opowiadanie historii jest potezne w tworzeniu angazujgcych prezentacji; uzywaj
anegdot, metafor lub analogii, aby zilustrowa¢ punkty w sposéb niezapomniany,
jednoczesnie skutecznie przyciggajac uwage. Pomaga rowniez ludziom wizualizowac
temat, ktéry prezentujesz.

Improvement 3: Znaczenie autentycznosci

Autentycznos¢ ma znaczenie podczas wygtaszania skutecznego elevator pitch. Bgdz
szczery o sobie i swojej firmie bez uzywania zargonu lub udawania kogos innego.
Twoi odbiorcy przejrza to; a dla tych, ktérzy tego nie zrobig - prawdopodobnie nie
chciatbys ich jako partneréw.

Udoskonalenie 4: Rola pomocy wizualnych

Pomoce wizualne, takie jak slajdy, rekwizyty lub filmy wideo, zwiekszaja
zaangazowanie podczas prezentacji, ilustrujgc punkty w zywy sposdb, jednoczesnie
podkreslajgc unikalne propozycje wartosci.

Improvement 5: Znaczenie praktyki

Praktyka ma kluczowe znaczenie dla zapewnienia skutecznego elevator pitch. Préby
pomagajg zidentyfikowac obszary wymagajgce poprawy i udoskonali¢ 0gdlng
prezentacje, az stanie sie naturalna.

Improvement 6: Elevator pitch to sprzedaz

Pamietaj, ze elevator pitch to zasadniczo sprzedaz - albo siebie, albo pomystu, albo
biznesu. A ludzie zazwyczaj nie lubig by¢ agresywnie sprzedawani - wiec kiedy to
robisz, nie przesadzaj.

Udoskonalenie 7: Uzywaj prostego jezyka

Uzywanie prostego jezyka w prezentacji w windzie pozwala unikng¢ nieporozumien
spowodowanych zargonem lub terminami technicznymi nieznanymi stuchaczom.
Powinienes uzywac terminéw specyficznych dla branzy, jesli masz pewnos¢, ze Twoi


https://websailing-new.stagetest.it/pl/blog/wskazniki-kpi-dla-saas-jak-kierowac-biznesem-online-za-pomoca-dowodow/
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odbiorcy je rozumiejg - poprawi to Twoje relacje.

Udoskonalenie 8: Skoncentruj sie na swojej unikalnej propozycji wartosci
Podkreslenie tego, co odréznia Cie od konkurencji, skupia uwage stuchacza na tym,
dlaczego powinien wybra¢ Twojg firme zamiast innych.

Udoskonalenie 9: Uzyj mocnhego wstepu

Mocny wstep wzbudza natychmiastowe zainteresowanie; uzyj sprytnych anegdot,
zaskakujgcych statystyk lub prowokujgcych do myslenia pytan, aby od razu
przyciggnac stuchaczy.

Udoskonalenie 10: Cwicz swoja przemowe przed lustrem
Cwiczenie przed lustrem pozwala obserwowa¢ mowe ciata i zmiany tonu potrzebne
do pewnego wystgpienia.

Najwazniejsze pytania dotyczace elevator pitch -
odpowiedzi

Q1l: Czym jest elevator pitch i dlaczego jest wazny?

Al: elevator pitch to krotkie wprowadzenie. W kontekscie CV: twoje doswiadczenie,
umiejetnosci i propozycja wartosci w 30 sekund lub mniej; w kontekscie biznesu:
Jest to niezbedne dla kazdej firmy, ktéra chce sie rozwija¢ i odnies¢ sukces,
poniewaz pozwala zrobi¢ szybkie wrazenie.

Pytanie 2: Jak stworzy¢ atrakcyjna prezentacje w windzie?

Pytanie 2: Udana prezentacja w windzie zazwyczaj zawiera kluczowe elementy:
wprowadzenie, opis problemu, przeglad rozwigzania i propozycje wartosci.
Przec¢wicz swojg prezentacje, az stanie sie naturalna i zwiezta, tak aby ptynnie
ptyneta podczas jej wygtaszania.

Q3: Jakich typowych btedéw nalezy unika¢ podczas tworzenia prezentacji
w windzie?

A3: Typowe btedy obejmujg rozwlektos¢, uzywanie zbyt duzej ilosci zargonu i
niedostosowanie prezentacji do grupy docelowej. Praktyka pomaga zidentyfikowad
obszary wymagajgce poprawy i udoskonali¢ prezentacje.

Pytanie 4: Jak moge uczyni¢ moja prezentacje bardziej angazujaca?
Pytanie 4: Aby uczyni¢ swojg prezentacje bardziej angazujgcg, skup sie na
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opowiadaniu historii i podkreslaniu swojej unikalnej propozycji wartosci. Uzyj
pomocy wizualnych, takich jak slajdy lub rekwizyty, aby skutecznie zilustrowac
swoje punkty. Rozwaz uzycie modelu biznesowego canvas lub lean canvas.

Q5: Jakie znaczenie ma ¢wiczenie prezentacji w windzie?

A5: Cwiczenie prezentacji w windzie jest niezbedne dla kazdej firmy, ktéra chce
stworzy¢ przekonujgce wprowadzenie, poniewaz pomaga poczuc sie pewnie w
dostarczaniu jej w sposéb naturalny, bez potykania sie o stowa. Najlepsza praktyka
jest jednak praktyka na zywo - musisz spotykac sie z ludZzmi i rozmawia¢ z nimi,
notujac ich reakcje w gtowie w celu dalszej oceny.

Pytanie 6: Jak moge dostosowac swoja prezentacje do grupy docelowej?
Pytanie 6: Dostosowanie prezentacji do grupy docelowej ma kluczowe znaczenie dla
wywarcia trwatego wrazenia. Zbadanie ich potrzeb, zainteresowan i jezyka pozwala
na stworzenie wiadomosci, ktéra rezonuje z nimi konkretnie.

Q7: Jakie sa najczestsze pytania zadawane podczas rozmowy
kwalifikacyjnej lub spotkania networkingowego?

A7: Najczestsze pytania to: ,Opowiedz mi o sobie”, ,Jakie masz wyksztatcenie?” i
,Co sprawia, ze jeste$ wyjatkowy?”. Bycie przygotowanym na te pytania pomaga
zapewni¢ ptynng rozmowe. Z czasem odpowiadanie na takie pytania stanie sie
tatwiejsze i bardziej naturalne.

Q8: W jaki sposob moge wykorzysta¢ moja prezentacje w windzie do
promowania mojej firmy?

A8: Twoja prezentacja w windzie jest cennym narzedziem do promowania Twojej
firmy poprzez przedstawienie sie, podkreslenie tego, co odréznia Cie od konkurencji
i budowanie wiarygodnosci wsréd potencjalnych klientéw lub inwestoréw. Jest to
okazja, aby zainteresowac ich dowiedzeniem sie wiecej o Twojej firmie.

Q9: Jak moge zmierzy¢ sukces mojej prezentacji w windzie?

A9: Mierzenie skutecznosci prezentacji w windzie jest niezbedne do ciggtego
doskonalenia. SledZ wskazniki zaangazowania, wspétczynniki konwers;ji z
zainteresowania okazanego po wystuchaniu i poziomy zadowolenia klientéw, aby
ocenic jego wptyw na potencjalnych klientéw lub inwestoréw.



J\SAILING

Whnioski z prezentacji

Tworzenie skutecznego elevator pitch ma kluczowe znaczenie dla rozwoju biznesu.
Postepowanie zgodnie z przedstawionymi tutaj wskazéwkami pomaga stworzy¢ taki,
ktéry pozostawi trwate wrazenie na potencjalnych klientach lub inwestorach.
Regularna praktyka zapewnia pewnosc siebie, autentycznosc i niezapomniane
otwarcia, jednoczesnie stale udoskonalajgc swdj przekaz w oparciu o otrzymane
informacje zwrotne.

W Sailing Byte specjalizujemy sie w tworzeniu niestandardowych aplikacji Laravel i
React dostosowanych do potrzeb matych firm, a takze oferujemy ustugi tworzenia
aplikacji internetowych i rozwigzania w zakresie oprogramowania logistycznego.
Jesli bedziesz z nami wspétpracowad, mozemy pomoéc Ci w stworzeniu kanwy
biznesowe;j i elevator pitch. Nasz zesp6t ekspertéw ma na celu poméc firmom
odnies¢ sukces dzieki innowacyjnym wdrozeniom technologii, ale zawsze we
wspotpracy z naszymi klientami.

W przypadku jakichkolwiek pytanh lub checi dowiedzenia sie wiecej o naszej ofercie
Sailing Byte, prosimy o kontakt w dowolnym momencie; jesteSmy gotowi poméc Ci
we wszystkich Twoich wymaganiach technologicznych!


https://websailing-new.stagetest.it/pl/newsletter-thank-you/

